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Area geografica 
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Cash Flow
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Livello di rischiosità commerciale: Rating 
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Invoice Trading: il Fintech al fianco delle imprese 

- In Italia i ritardi B2B oltre 30 giorni sono raddoppiati negli ultimi 10 anni (dati Cribis Itrade)

- Credito bancario diminuito del 20% in 10 anni (dati BCE) 

- Le aziende italiane hanno in bilancio 530 miliardi di crediti commerciali (dati Polimi) di cui solo il 
25% viene finanziato da banche (anticipo fatture) e factoring
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Invoice Trading: i vantaggi 

- Nessun utilizzo dei fidi bancari

- Nessuna segnalazione in Centrale Rischi

- Miglioramento della posizione finanziaria netta (+ CASSA), 
del capitale circolante netto (MENO CREDITI) 

= bilancio migliore = miglioramento del Rating

- Flessibilità (vendita singole fatture)

- Trasparente (prezzi on line, nessuna spesa o commissione nascosta)

- Veloce (incasso mediamente in 1 settimana)

- Nessuna garanzia richiesta

- Nel 2018 le fatture vendute con l’Invoice Trading hanno registrato una crescita del 500%


